MORILLON, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

Laurent Morillon est de la « maison »

Lentreprise d’Andrezé aura 150 ans en 2015 et continue d’innover.
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une Peugeot 201. J'al quelqies an-

ciennes au garage. Ca occupe pen-
dant la relraite », plalsante Théodore
Morillon, le patriarche et le pére de
I'actuel dirigeant, Laurent.
Théodare, pour le croiser, Cest faclle
de ne pas se tromper : Il est la, en
blouse bleue, quand il revient ma-
rauder dans les ateliers, a I'aff(t, dis-
cutant d'une piéce en cours de fa-
bricatlon avec un technliclen. Il inter-

J etravaille en ce moment G restatirer

roge aussi son fils en passant : «Alors, '

ce voyage d‘affaires a Singapour ? Les
cllents donnent sulte ? »

Laurent est revenu d’'un voyage d'af-
faires en effet, un de plus en Asie, [a
ol ca se passe maintenant : « On é-
tuaie te montage d'un extracteur dans
une huilerie. »

Une entreprise a [a pointe
de l'innovation

La « maison Morlllon » comme on
dit avec respect dans le monde, C'est
une maison fondée en 1865 sur son
marché d'origine (la vis), transmise
de péres en fils et située sur un mar-
ché de niche et «d'expertise », avecles
brevets déposés au chaud dans son
coffre ; le vrai trésor.

Lentreprise est un spéclaliste de I'ex-
traction (extraction hydraulique pour
prodults difficiles), de [a manutention
et du stockage des produits en vrac
(vis de fin de vidange pour céréales).
Stockage et manutention. Chacun
a Vécu ¢a dans sa cuisine avec un
vieux pot. Il en reste toujours au fond
et ca met en rogne de perdre et de
racler,

Pour y remédier et réaliser, a f'échelle
Industriclle, des économies substan-
cielles, Morillon SA a développé une
gamme de produits capables d'ex-
tralre par le fond sans perdre de mar-
chandise (au prix du grain, ¢a vaut
mieux).

Autre avantage a cette échelle :
comme on recharge par le haut en

continu, on sort par le bas [a matiére,

stockeée la plus ancienne (et la en-
core, c'est mieux pour le grain).
« Ce fravail o été longtemps effectué

) .

NAOAAAAA STOCKAGE * EXTRACTION * MANUTENTION

Andrezé, SA Morillon, & la mi-décembre. Laurent Maurlllon, le dirigeant actuel,
et son pére Théodore (en blouse bleug), autour des machines.

par des ouvriers a la pelle av fond du
silo, avec les conditions et les risques
qu'on imagine. Dans bien des pays, ¢a
se passe encore comme ¢a » explique
Laurent ; il regarde alors une photo
qu‘il a prise a Java et encadrée dans
son bureau. Un cliché crépusculaire
a la Salgado, beau et tragique, vision
d’'un autre dge ! « Avec mes systemes,
je feur évite un enfer et je les prive en
méme temps de leur travail. »

80 % du chiffre d'affaires

se réalise a l'export

Laurent Morillon est comme ¢a, sin-
cere, tres réflexif et la réflexion, c'est
de famllle 1a encore, Son pére I'avait
envoyeé suivre des études de minote-
tie. Pour connaitre mieux le monde
des moulins avec lesquels I'entre-
prise faisait affaire. Morillon, c’est
l'esprit des Mauges dans ce qu'il a
de meilleur et de déroutant, vu de
I'extérieur.

C'est une approche du management
pleine de curiosité avec des expé-
riences novatrices voulues par le
patron.

Lequel en dresse des bilans sans
concession, vantant les mérites et a-
vouant ses limites.

Voila comment une idée simple a
permis a Morillon de devenir une ré-
férence mondiale dans sa technique
del'extraction avecses Hydraugyre®
et Spirogyre®,

Orientée vers l'international (80 %
du chiffre se réalise a I'export en
Europe, Amérique et Asie), elle
concentre toute son attention sur la
maintenance méme a distance.
Théodore, ingénieur et explorateur
dans I'ame, n"avait sans doute pas
Imaginé parell essor quand il décou-
vrait en Hollande des systémes inno-
vants. A son retour dans les Mauges,
on s'est gaussé. Lhistoire se répete.
Aujourd’hul, au prix du m2 dans les
ports et avec leur formidable ex-
pansion pour accompagner [¢ busi-
ness, ¢est 1a verticalité (donc les silos
géants) qui répond aux besoins. Et
qui dit silo, dit Morillon !

Morillan SA cest une quinzaine

de métiers (45 salariés) et un bureau
d'études pour étudier le projet

du client et lui dégager une solution
sur mesure (brevets et plans de

1a société). Tout est alors fabriqué
sur place a Andrezé,
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